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SCOPRI IL RUOLO DEL BUYER:
GUIDA PER GLI STUDENTI

Introduzione
e sei uno studente e ti stai

S chiedendo quale carriera
intraprendere, il ruolo del buyer

potrebbe essere quello giusto per
te.
Ma chi & un buyer e cosa fa esattamente?
Questo articolo ti aiutera a capire tutto cio
che devi sapere su questa figura
professionale fondamentale.

Chi é il Buyer?

Il buyer & una figura chiave in molte
aziende, responsabile dell'acquisto di
prodotti e servizi. Il loro lavoro non si
limita solo a comprare cio che serve
all'azienda, ma include anche molte altre
attivita importanti per garantire che gli
acquisti siano fatti nel modo piu efficiente
ed economico possibile.

Cosa Fa un Buyer?

Ecco alcune delle principali responsabilita di un buyer:

1. Ricerca di Mercato: Il buyer deve essere sempre aggiornato sulle ultime tendenze di
mercato. Questo significa studiare i rapporti di mercato, analizzare i dati di vendita e
partecipare a eventi del settore.

2. Selezione dei Fornitori: Una volta identificati i prodotti necessari, il buyer deve trovare |
migliori fornitori. Questo include valutare la qualita dei prodotti, negoziare i prezzi e
costruire relazioni solide con i fornitori.

3. Gestione degli Ordini: Il buyer deve gestire gli ordini assicurandosi che i prodotti
arrivino in tempo e nelle giuste quantita. Devono anche risolvere eventuali problemi che
possono sorgere durante il processo di consegna.

4. Controllo dei Costi: Un buon buyer sa come ottenere il miglior rapporto qualita-prezzo.
Questo richiede abilita di negoziazione e una buona comprensione dei costi di mercato.
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Competenze Chiave per un Buyer Tech Academy

Per diventare un buyer di successo, ci sono alcune competenze chiave che devi
sviluppare:
« Analisi e Ricerca: Devi essere bravo a interpretare dati e tendenze di mercato.
» Negoziazione: Essere abile a negoziare buoni accordi con i fornitori € essenziale.
« Gestione del Tempo: Saper gestire il tempo e organizzare il lavoro é fondamentale.
« Comunicazione: Buone capacita comunicative sono necessarie per collaborare
efficacemente con fornitori e colleghi.

Perché il Ruolo del Buyer € Importante?

Il buyer svolge un ruolo strategico all'interno
dell'azienda. Non si tratta solo di acquistare
prodotti, ma di garantire che l'azienda possa
soddisfare le esigenze dei clienti, mantenere
un vantaggio competitivo e raggiungere |
propri obiettivi economici. Un buyer capace
puo influenzare significativamente la qualita
dei prodotti e, di conseguenza, la
soddisfazione del cliente e il successo
aziendale.

Come Iniziare la Carriera di Buyer

Se questo ruolo ti interessa, ecco alcuni passi che puoi seguire per iniziare:
1.Studia e Formati: L'ITS offre nuovi corsi specifici per formarti nel ruolo del buyer.
Questi corsi ti forniranno una formazione solida nel campo del business, della logistica
e del marketing, preparandoti per le sfide di questa professione.
2.Fai Esperienza: tramite le 800 ore di stage durante il corso
3.Sviluppa Competenze: Lavora sulle competenze chiave necessarie per diventare un
buyer efficace.

Conclusione

Il ruolo del buyer € dinamico e pieno di sfide, ma anche estremamente gratificante. Se sei
Interessato a una carriera che combina analisi di mercato, negoziazione e strategia, il
buyer potrebbe essere la professione giusta per te. Buona fortuna!

Articolo a cura di Marta Micheloni , ex studentessa del corso Innova2l



